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Medzinarodna obchodna
politika vyrobkov Zeomineral
Products (ZMP)

Vyhradnym vyrobcom a distributorom vyrobkov ZMP
je firma GEOPRODUCT Kft, Madarska republika. Su
to jedinecné vyrobky vyvinuté firmou Geoproduct na
baze minerdalov. Tato firma zacala v r. 1970 ako prva na
svete vyskum zeolitovych bioproduktov. Do obchod-
nej siete sa dostali v r. 1980 a vagsina z nich sa velmi
Uspesne etablovala na trhu. Je to aj désledok toho, ze
vyvoj vyrobkov vzdy podriadujeme poziadavkam doby.

Tieto suroviny, z ktorych sa vyrabaju vyrobky pre
ochranu zdravia a krasy su jedine¢né a neopakovatel-
né a to na zaklade spdsobu ich vzniku a vyskytu. Z
tychto dévodov propagécia a predaj tychto vyrobkov
vyZzaduje odborne dobre pripravenych, vzdelanych
predajcov. Vedenie firmy preto kladie velky déraz na
odbornu pripravenost predajcov, na kvalitné vycerpa-
vajuce prednasky o produktoch. Fa Geoproduct za-
bezpecuje predaj vyrobkov ZMP cez siet nezavislych
predajcov, kt. podporuju ich pouzitie a predaj. Tento
marketingovy plan okrem pozitivneho vplyvu na kvalitu
Zivota, zaruduje pre predajcov rovnaku $ancu na ob-
chodny Uspech.

Cielom tejto obchodnej politiky je urit pravidla dis-
tribacie. Dodrzanim tychto pravidiel sa da predist pri-
padnym chybnym konaniam a nezakonnostiam. Firma
Geoproduct pravidelne sleduje zmeny zakonov a le-
gislativy a informuje o nich svojich predajcov. Kazdy
predajca je povinny sa zoznamit s obsahom obchod-
nej politiky firmy. V pripade nejasnosti sa predajcovia
mozu obratit na centralnu kancelariu Geoproductu,
alebo na jednotlivé distribuéné centra.

Definicie / skratky:

CK: cena kone¢nda. Najvy$sia doporu¢ena predajna
cena vyrobkov bez DPH. Tato cena sluzi aj na uréenie
»,bodov predaja” vyrobku.

BP: bod predaja. Hodnota jedného bodu predaja je
priblizne 100 EUR (1 BP = 100 EUR).

Kazdy vyrobok ma priradend bodovu hodnotu (BP) a
podla tejto hodnoty je zaradeny do tabulky.

EP: Enter price / cena vstupna. Je o 5-15% nizSia ako
kone¢na cena bez DPH. Za tuto cenu (plus DPH) naku-
puju novoregistrovani predajcovia. Predaj vyrobkov
za nizSiu cenu, ako je EP je zakazany!

PVN: novy predajca. Je to predajca, ktory suhlasi s
Medzinarodnou obchodnou politikou vyrobkov Zeomi-
neral Products firmy Geoproduct. Z dévodu certifika-
cie vyrobkov ZMP, Geoproduct mdze registraciu prijat
len z tych krajin, kde ma svoje zastupenie.

PV: predajca vyrobkov. Su to vSetci predajcovia neza-
visle od postavenia v sieti.

PVK: predajca vyrobkov kvalifikovany. St to predajco-
via, ktori dosiahli minimalne kvalifikacnu Urover Stone
Leader. Ked' predajca raz dosiahne uréita kvalifi-
kaénu uroven, uz ju nikdy nemoze stratit.

velkoobchodna cena, je priblizne o 10 % nizsia ako
vstupna cena (EP). Plati pre kvalifikacny stupen Stone
Leader a vy$Sie. Hodnotenie Stone Leader predajca
dosiahne, ak jeho nakup tovaru v dvoch po sebe na-
sledujucich mesiacoch bude mat hodnotu 3 BP. Tato
cena plati aj v pripade, ak kupujlci nema zaujem sa
stat kvalifikovanym predajcom.

PVA: predajca vyrobkov aktivny

a) Podmienkou ziskania Velkoobchodného Bonusu
(celkovy nakup v hodnote 3BP) je osobny nakup v
hodnote 1 BP. Tento bonus je délezity pre kvalifiko-
vanych predajcov!

b) Stane sa nim predajca, ktory dosiahne za mesiac
hodnotu predaja 3BP, pricom hodnota vliastného
nakupu musi byt minimalne 1BP z tohto objemu.
Ostatné BP mdézu byt z vlastnej dolnej linie, od
sponzorovanych PVN a Leaderov. Kazdy mesiac
sa opéatovne prehodnocuje. Len PVA ma narok na
Skupinovy Bonus (BS), Riadiaci Bonus (BR) a na
Drahokamovy Bonus (BD)!

Nakup vyrobkov. Na nakup vyrobkov je opravneny len
zaregistrovany predajca, ktorému na zaklade hodnoty
nakupu sa pridel'uju BP. Na zaklade BP sa uréuju bo-
nusy a zlavy.

PN: potvrdeny nakup. Je to nakup potvrdeny/vyucéto-
vany firmou Geoproduct. Tvori zaklad pridelenia BP a
bonusov.
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Mesiac: hospodarsky mesiac — u¢tovné obdobie - za-
hriiuje zvlast kazdy kalendarny mesiac. Prislus§né zl'avy
a bonusy prislichajuce nakupom v danom mesiaci sa
vyplacaju vzdy do 15. dha nasledujuceho mesiaca. v
danom mesiaci sa vyplacaju vzdy do 15. dna nasledu-
juceho mesiaca.

Dolna linia: VSetci predajcovia v jeho paviku pod nim.

Horna linia: VSetci predajcovia nad nim v ktorych pa-
vUku sa nachadza.

0Z: Osobn4 zl'ava.

Plati pre kvalifikovanych predajcov Stone Leader, Sto-
ne Mentor, Stone Chief, Stone Manager, Stone Direc-
tor. Je to 6 - 20% z hodnoty ich osobnych nakupov.
Statdt PVA sa nevyzaduje. Vyplatenie tejto zlavy je
protizakonné. Vzdy sa odratava z ndkupu v nasleduju-
com mesiaci a to vo vySke maximalne do 30% z hod-
noty nakupu bez DPH. Dal$ou podmienkou ziskania
0Z je nakup minimalne za 0,5 BP, a zaroven je to aj
podmienou uplatnenia tohto bonusu.

BV: bonus velkoobchodny. Plati pre kvalifikovanych
predajcov po osobnych nakupoch novych predajcov
(PVN), ktori sa nachadzaju v ich Dolnych liniach. 6 —
20% z EP v zavislosti od postavenia v paviku. Pod-
mienkou vyplatenia bonusu je vlastny nakup v mi-
nimalnej hodnote 1BP za mesiac!

BS: bonus skupinovy. 2 — 14%-ny podiel z EP z pre-
daja nizSich urovni pre kvalifikovanych predajcov (SL,
SM, SCH, SM, SD) ktori su zaroven aj aktivni predaj-
covia (PVA).

BR: bonus riadiaci. Plati pre klasifikovanych predaj-
cov Uznany Stone Direktor. Je to 1 — 6% z osobného
predaja Stone Direktorov 1, 2, 3, 4. generécie a vSet-
kych ich Dolnych linii. Pre Stone Direktora 1. generacie
z osobného predaja jeho Dolnych linii 6%, pre Stone
Direktora 2. generacie z os. predaja jeho Dolnych linii
3%, 3. generacie 2%, 4. generacie 1%. Podmienkou
je statat PVA.

RU: rovnaka Uroven. Pri rovnakej Urovni predajcov nie
je vyplateny BS, ale BP sa zapocditavaju.

BPV: body predaja vSetky. Su to vSetky body preda-
ja jedného predajcu - z vlastného nakupu a z nakupu
vSetkych jeho Dolnych linii.

Marketingovy plan so
systémom bonusov:

Nékup je mozny len v pripade registracie. Pri regis-
tracii je potrebné zadat identifikacné &islo sponzora!

1. Predajca vyrobkov novy (Stone Man): Plnoleta
osoba, ktora suhlasi s obchodnou politikou Geo-
productu.

Novy predajca vyrobkov ziska narok na kupu vy-
robkov ZMP za vstupni cenu (EP), Cize ziska
5-15%-nu zl'avu z CK v pripade ak hodnota jej na-
kupu je miniméalne 0,5 BP. Nakupy v hodnote pod
0,5 BP sa uskutoc¢nia v CK.

Ked Stone Man osobne sponzoruje dalSich novych
predajcov, dostava cenovy rozdiel EP-CSL po na-
kupoch jeho novych predajcov, kym sa nestanu
kvalifikovanymi predajcami (PVK).

2. Stone Leader: toto hodnotenie dosiahne predajca,
ak jeho nakup tovaru v dvoch po sebe nasleduju-
cich mesiacoch bude mat hodnotu 3 BP. Dostava
nasledovné provizie:

+ cenovy rozdiel EP — CSL po nakupoch jeho novych
predajcov, kym sa nestanu kvalifikovanymi predaj-
cami (PVK). Bonus NPV.

+ BV -6% z EP po ndkupoch PVN a ich Dolnych linii.
Je potrebny Statut PVA.

+ 0OZ-6% z EP po vlastnych nakupoch.

3. Stone Mentor: toto hodnotenie dosiahne predaj-
ca, ak jeho nakup tovaru v dvoch po sebe nasledu-
jucich mesiacoch bude mat hodnotu 20 BP. Dosta-
va nasledovné provizie:

+ cenovy rozdiel EP — CSL po nakupoch jeho novych
predajcov, kym sa nestanu kvalifikovanymi predaj-

cami (PVK). Bonus NPV.

BV - 8% z EP po nakupoch NPV a ich Dolnych linii.
Je potrebny Statut PVA.

OZ - 8% z EP po vlastnych nakupoch.
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BS - 2% z predaja osobne sponzorovanych Stone
Leaderov a ich Dolnych linii, ale len ked je PVA. Je
potrebny Statut PVA-b.

Ked predajca raz dosiahne kvalifikaénld Uroven
Stone Mentor, tak uz to nikdy neméze stratit!

. Stone Chief toto hodnotenie dosiahne predajca,
ak jeho nakup tovaru v dvoch po sebe nasleduju-
cich mesiacoch bude mat hodnotu 50 BP. Dostava-
nasledovné provizie:

cenovy rozdiel EP - CSL po ndkupoch jeho novych
predajcov, kym sa nestanu kvalifikovanymi predaj-
cami (PVK). Bonus PVA.

BV - 11% z EP po nakupoch osobne sponzorova-
nych NPV a ich Dolnych linii. Je potrebny Statut PVA.

OZ - 11% z EP po vlastnych nakupoch.

BS - 3% z predaja osobne sponzorovanych Stone
Mentorov a ich Dolnych linii, ale len ked'je PVA. Je
potrebny Statut PVA-b.

BS - 5% z predaja osobne sponzorovanych Stone
Leaderov a ich Dolnych linii, ale len ked'je PVA.
Ked predajca raz dosiahne kvalifikaénld Uroven
Stone Chief, tak uz to nikdy neméze stratit! Je po-
trebny statut PVA-b.

. Stone Manager toto hodnotenie dosiahne predaj-
ca, ak jeho nakup a nakup jeho Dolnych linii spolu v
dvoch po sebe nasledujlicich mesiacoch bude mat
hodnotu 90 BP. Dostava nasledovné provizie:

cenovy rozdiel EP - CSL po ndkupoch jeho novych
predajcov, kym sa nestanu kvalifikovanymi predaj-
cami (PVK). Bonus PVA.

BV - 15% z EP po nakupoch osobne sponzorova-
nych NPV a ich Dolnych linii OZ- 15% z EP po vlast-
nych nakupoch. Je potrebny statut PVA.

BS - 4% z EP z predaja osobne sponzorovanych
Stone Chiefov a ich Dolnych linii, ale len ked'je PVA.
Je potrebny Statut PVA-b.

BS - 7% z EP z predaja osobne sponzorovanych
Stone Mentorov a ich Dolnych linii, ale len ked' je

PVA. Je potrebny Statut PVA-b.

BS - 9% z EP z predaja osobne sponzorovanych

Stone Leaderov a ich Dolnych linii, ale len ked' je
PVA. Je potrebny statiut PVA-b.

Ked predajca raz dosiahne kvalifikaénld Uroven
Stone Manager, tak uz to nikdy neméze stratit!

. Stone Director toto hodnotenie dosiahne predaj-

ca, ak jeho nakup a nakup jeho Dolnych linii spolu v
troch po sebe nasledujlicich mesiacoch bude mat
hodnotu 140 BPV. Dostava nasledovné provizie:

cenovy rozdiel EP - CSL po nakupoch jeho novych
predajcov, kym sa nestanu kvalifikovanymi predaj-
cami (PVK). Bonus PVA.

BV - 20% z EP po nakupoch osobne sponzorova-
nych NPV a ich Dolnych linii. Je potrebny Statut
PVA.

0OZ - 20% z EP po vlastnych nakupoch.

BS - 5% z EP z predaja jeho osobne sponzorova-
nych Stone Managerov a ich Dolnych linii, ale len
ked je PVA-b.

BS - 9% z EP z predaja jeho osobne sponzorova-
nych Stone Chiefov a ich Dolnych linii, ale len ked
je PVA-b.

BS - 12% z CV z predaja jeho osobne sponzoro-
vanych Stone Mentorov a ich Dolnych linii, ale len
ked' je PVA-b.

BS - 14% z CV z predaja jeho osobne sponzoro-
vanych Stone Leaderov a ich Dolnych linii, ale len
ked' je PVA-b.

20,00%
STONE DIRECTOR e
140 BPV
15,00%
STONE MANAGER [ e 5%
90 BPV
11,00%
STONECHIEF | e 4% 9%
50 BPV
8,00%
STONE MENTOR [ =eveeeeee 3% % 12%
20 BPV
6,00%
STONE LEADER [ ---e-eeee 2% 5% 9% 14%
3BPV
PVN (STONE MAN)
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Statut Stone Direktor je nekvalifikovany, ked Groven
predajca dosiahne pomocou BP predajcov rovna-
kej urovne (RU). Nazov takého predajcu je Nekvali-
fikovany Stone Direktor.

Nekvlalifikovany Stone Direktor sa stane kvalifikova-
nym (uznanym), ked'v poslednom mesiaci kvalifika¢-
ného obdobia dosiahne bez dolnych linii RU 25 BP a
zaroven je aj PVA. V tomto pripade sa naraz stanu
Kvalifikovanymi (Uznanymi) Stone Direktormi.

V pripade nesplnenia tejto poziadavky predajca do-
siahne Uroven Kvalifikovany Stone Direktor len vte-
dy, ak jeho nakup a nakup jeho Dolnych linii spolu v
troch po sebe nasledujlcich mesiacoch bude mat
hodnotu min. 140 BPV a zaroven je aj PVA.

Z hladiska kvalifikacie predajcu body RU sa do
BP nezarataju.

K Stanoveniu Statutu Kvalifikovany Stone Direktor
dochadza posledny den kvalifikaéného obdobia o
24,00 hod.

Ked' predajca raz dosiahne kvalifikaénu uroven
Stone Direktor, tak uz to nikdy neméze stratit’
Len Kvalifikovany Stone Direktor ma narok na
Riadiaci bonus (BR).

Vypocet a vyplatenie bonusov:

(@) Vypocet bonusov sa robi podla nasledovnych
pravidiel:

+ BV - bonus velkoobchodny. Bonus po nakupoch
novych predajcov pre kvalifikovanych predajcov
Stone Leader, Stone Mentor, Stone Chief, Stone
Manager a Stone Direktor. UrCuje sa z EP.

+ BS - bonus skupinovy. Pre PVN a kvalifikovanych
predajcov Stone Leader, Stone Mentor, Stone Chief,
Stone Manager a Stone Direktor. UrCuje sa z EP.

(b) Jednotlivé bonusy su su¢astou mesacného vykazu
predajcu, kde su prehl'adne vyobrazené.

(c) Urc€enie bonusov je podmienené aj postavenim na-
kupcu v Marketingovom Plane. Napr.: Ked Stone
Mentor dosiahne v dvoch po sebe nasledujlcich
mesiacoch 55 BPV, dostane BS 2% z EP z prvych
50 BP po Stone Leaderoch, po zvySnych 5 BPV
(ked dosiahol kvalifikaciu Stone Chief) 3% BS po
Dolnych liniach Stone Mentorov a 5% BS po naku-

poch Dolnych linii Stone Leaderov ndkupov z 5-tich
BP. Aj vypoclet ostatnych ostatnych bonusov sa
robi podla tohto vzorca.

Faktura z obdobia kvalifikacie PV sa neda rozdelit.

(d) Predajca nedostane BS po predajcoch, ktori su v
Marketingovom Plane na rovnakej Urovni. Zaroven
z hlladiska postupu v Marketingovom plane alebo
iného InSpiraéného programu po takychto progra-
moch sa kazdy bod zaratuva.

(e) Vyplata bonusov a faktur daného mesiaca na
zaklade zaslanej faktury sa uskutocnuje pre-
vodnym prikazom vzdy 15. dia nasledujuceho
mesiaca. Napr. bonusy za nakup v januari sa
vyplacaju 15. februara.

(f) Vyplata bonusov sa méze uskutoénit len ako Uhrada
vystavenej faktury bankovym prevodom (Zivnost-
nik, fyzicka, alebo pravnicka osoba), v pripade, ze
PV nema bankovy Ucet, za hodnotu bonusov musi
nakupit tovar ZMP! Hodnota OZ sa moéze rieSit’
len nakupom tovaru ZMP.

Odratanie bonusov sa uskuto¢ni vo forme 30 %-nej
zl'avy z faktdr nasledujuceho mesiaca.

VSeobecné pravidla:

Na dosiahnutie kvalifikacie Stone Leader, Stone Men-
tor, Stone Chief, Stone Manager a Stone Director je
potrebné, aby predajca v dvoch po sebe nasledujucich
mesiacoch dosiahol stanoveny pocet BP. Kvalifikaciu
dostane hned, v der dosiahnutia.

V pripade, Ze predajca strati zaujem pracovat v Marke-
tingovom Plane ZMP Geopruductu, jeho Dolna linia sa
automaticky priradi k jeho Hornej linii.

Pri dosiahnuti kvalifikacnych drovni predajca nemoéze
preskocit svojho sponzora.

Dany predajca mobéze nakupovat vyrobky len vo
vlastnom mene.

Predajca neméZze darovat BP inému predajcovi. Pre-
dajcom sa moéze stat len osoba bezihonna. Ak by
sa dodato¢ne zistila takato skuto¢nost, alebo by bol
pocas spoluprace predajca pravoplatne odsudeny za
umyselny trestny &in, bude okamzite vyluceny a straca
vSetky svoje Dolné linie aj BP.
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Predajca nesmie klamat o u¢inkoch vyrobkov. Keby
sa to nahodou stalo, bude vyltiiceny z Marketingo-
vého Planu ZMP Geoproductu a bude pravne zod-
povedny za sposobené skody.

V pripade, ze predajca vypovie Vstupnu zmluvu a ,,zo-
stali” mu vyrobky, tieto Geoproduct spétne od neho
nekupi.

Sestmesacéné pravidlo PVN:

1. Ten predajca vyrobkov, ktorého sponzor pocas 6
mesiacov nedosiahne kvalifikaciu SL, ma narok na
vyber nového sponzora.

2. Predajca, ktory si vyberie nového sponzora, stra-
ca vsetky svoje Dolné linie aj BP a zac¢ina uplne od
znova.

VSeobecneé pravidla pre
vSetkych predajcov:

+ VSetci predajcovia su zapisani do struktar ZMP na-
trvalo, nebudd vymazani ani v pripade dlhsej na-
kupnej pauzy.

+ K vymazaniu predajcu méze dojst len v pripade,
ked predajca o to sam poziada.

+ K zruSeniu Statdtu predajcu méze dobjst aj vtedy,
ak hrubo porusi zakladné pravidla predaja ZMP,
ktoré su zakotvené v brozire Obchodna politika
ZMP. V tejto veci bude rozhodovat a predajcu in-
formovat vedenie firmy Geoproduct, alebo riaditel
pobocky daného Statu.

Pravidla predaja vyrobkov ZMP, ktoré su zakotvené
v Medzinarodnej obchodnej politike vyrobkov ZMP ur-
Suje firma Geoproduct. Nikto iny nema pravo tieto pra-
vidla menit. Na uréité IC moze nakupovat len osoba,
ktorej toto IC prisltchal

Kvalifikacia aktivity:

(@) Predajca je aktivny (PVA), ked' v danom mesiaci do-
siahne 3 BP (vnutrostatne), z ¢oho 1 BP musi tvorit
vlastny nakup, ostatné z nakupov NPV a Leaderov,
ktoré osobne sponzoruje. Je potrebny Statut aktivi-
ty (PVA - b).

(b) Predajca méze ziskat BS a BR len v pripade, ak
splfia statat PVA - b.

(c) Predajca, ktory straca BS na zaklade nesplnenia
Statutu PVA, pri plneni Statutu ho méze ziskat zno-
va. Vyhodnocuje sa mesacne.

e

Predajca, ktoryv danom mesiaci nedosiahne Statut
PVA-b, neméa narok na BS. Bonus dostane PVA, kto-
ry je priamo nad nim. az po najblizSie postaveného
Stone Directora. V tomto pripade nie je dolezZita kva-
lifikacia directora (uznany,neuznany), ale aktivita.

e) Podmienkou ziskania Velkoobchodného Bonusu
(BV) je vlastny nakup v hodnote 1 BP a Statut PVA.

Kvalifikacie Riadiaceho
Bonusu (BR):

A, Uznany Stone Direktor ma narok v danom mesiaci
na BR ak ziska 25 ,Non Directorskych ,, BP a zaroven
dosiahne statut PVA.

Pravidla pre predajcov kvalifikovanych BR podl'a po¢tu
kvalifikaénych Directorov prvej generacie BR upravu-
jeme nasledovne:

+ V pripade 1,2,3 Directorov prvej generacie 25 BPV
Non Directorskych BP (z neriaditel'skych vetiev)

+ V pripade 4,5 Directorov prvej generacie 20 BPV
Non Directorskych BP (z neriaditel'skych vetiev)

+ Vpripade 9,10,11 Directorov prvej generacie 12 BPV
Non Directorskych BP (z neriaditel'skych vetiev)

+ 'V pripade 12 a viac Directorov prvej generacie 10
BPV Non Directorskych BP (z neriaditel'skych vetiev)

Sadzby pre predajcov
kvalifikovanych na BR:

Stone Director (SD) kvalifikovany na BR, ktorého v dol-
nej linii pracuje aspon 1 Uznany SD, je opravneny na
BR. V jeho dolnej linii sa nachadza 1 skupina prvej ge-
neracie kvalifikovana na BR. Do sadzieb su zahrnuté
len skupiny prvej generacie. Hibka Grovne (skupiny
kvalifikované na BR druhej, tretej a Stvrtej generacie)
znamena pre predajcu len istotu a stabilitu. Sadzby BR
sU nasledovné:
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— Po dolnych liniAich Uznanych Stone Directorov
prvej generacie: 6% (z Non Directorového obratu!)

— Po dolnych liniAch Uznanych Stone Directorov
druhej generécie: 3% (z Non Directorového obratu!

— Po dolnych linidch Uznanych Stone Directorov tre-
tej generacie: 2% (z Non Directorového obratul!

— Po dolnych linidch uznanych Stone Directorov Stvr-
tej generacie: 1% (z Non Directorového obratu!)

Bonusy sa vypocitavaju z EP ceny.

Vyplata odmeny sa uskutoCni len z direktorskych
skupin dolnych linii, ktoré splnili potrebné Non Direc-
torské body.

V pripade vyplaty odmeny z hibkovych director-
skych skupin uplatfiujeme princip dynamickej kom-
presie. BR (6, 3, 2, 1 %) prislticha len z tych hibkovych
Directorskych skupin, kde bol dosiahnuty potrebny po-
¢et VBP Non Directorskych bodov.

Director Pushing 80:

Délezity, stimulujuci bonus pre Directorov. Jeho ziska-
nie (vyhodnocuje sa mesacne) sa viaze na nasleduju-
ce podmienky:

1. Predajca musi byt aktivny (APV — 1BP + 2BP)
2. Narok na bonus ziska po splneni 80 BP.

Z toho musi byt minimalne 30 Non Directorskych BP (do
toho sa zaratavaju aj body za vlastny nakup Directora).

3. 1,5 BP musi pochadzat priamo od NPV (bez bodov
dolnych linii)!

4. Bonus mozno ziskat mesac¢ne. Jeho sadzby su na-
sledovné:

+ do 250 BP - 1,20 EUR/BP
+ do 400 BP - 1,30 EUR/BP
* nad 400 BP - 1,40 EUR/BP

5. Maximalna hodnota vyplateného bonusu méze byt
750 EUR.

Bonus drahokam:

Predajca dosiahne udroven Kvalifikovany Drahokam
Direktor s RB, ak pocas 1 mesiaca jeho Dolna linia ma
dostato¢ny pocet sponzorovanych, kvalifikovanych
Stone Direktorov prvej generacie, ma narok na nasle-
dovny Drahokam bonus po nakupoch Stone Direkto-
rov 1 — 4. Generéacie Direktorov a ich Dolnych linii:

1. 9 DIREKTOR = 1%
2. 17 DIREKTOR = 2%

3. 25 DIREKTOR = 3%

Tento bonus sa urcuje celoplosne zo vSetkych krajin,
kde ma Geoproduct svoje zastupenie.

Bonus sa urcéuje z EP ceny!

Bonus drahokam sa vyhodnocuje mesacne, jeho hod-
nota sa ur¢uje zohladnenim Non Directorskych BP. Pri
jeho vypoditavani uplatfiujeme aj princip dynamickej
kompresie.

Odmeny za BR a Bonus Drahokam ukazuje nasledov-
néa tabul'ka

Firestone Direktor: predajca sa nim stane, ak v Dol-
nej linii m& 2 sponzorovanych kvalifikovanych Direkto-
rov prvej generacie.

Amber Direktor: predajca sa nim stane, ak v Dolnej
linii ma 5 sponzorovanych kvalifikovanych Direktrov
prvej generacie.

Olivin Diamond Director: predajca sa nim stane, ak
v Dolnej linii ma 9 sponzorovanych kvalifikovanych
Direktorov prvej generacie.

Amethyst-Diamond Direktor: predajca sa nim stane,
ak v Dolnej linii m&a 17 sponzorovanych kvalifikovanych
Direktorov prvej generacie.

Emerald-Diamond Direktor: predajca sa nim stane,
ak v Dolnej linii ma 25 sponzorovanych kvalifikovanych
Direktorov prvej generacie.

Sapphire-Diamond Direktor: predajca sa nim stane,
ak v Dolnej linii ma 50 sponzorovanych kvalifikovanych
Direktorov prvej generacie.

Ruby-Diamond Direktor: predajca sa nim stane, ak
v Dolnej linii ma 75 sponzorovanych kvalifikovanych
Direktorov prvej generacie.
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PO SD 1. GI,ENER.,A :JEHO PO SD 2. GI’ENER.,A }JEHO PO SD 3. GI,ENER.'A :JEHO PO SD 4. GI,ENER.,A :JEHO
DOLNYCH LINII DOLNYCH LINII DOLNYCH LINII DOLNYCH LINII
PINERTOR 6% 3% 2% 1%
DRKIOR 6% 3% 2% 1%
DIREKTOR 7% 4% 3% 2%
DIREROR 8% 5% 4% 3%
DIRERTOR 9% 6% 5% 4%
o on 9% 6% 5% 4%
BAERron 9% 6% 5% 4%
DIRMTOR 9% 6% 5% 4%

Diamond-Diamond Direktor: predajca sa nim stane,
ak v Dolnej linii ma 100 sponzorovanych kvalifikova-
nych Direktorov prvej generacie.

Pravidla medzinarodného
sponzoringu:

Body predaja (BP) maju nadnarodny charakter, ¢ize su
zaratané vSetky body predaja z Dolnych linii predajcu
vo vSetkych krajinach, kde ma Geoproduct svoje za-
stupenie (www.zeomineralproducts.com).

Registraciu v inej krajine moze predajca automaticky
iniciovat kliknutim na zastavu danej krajiny na regis-
traénom panele webovej stranky www.zeomineralpro-
duct.com.

Zluctovanie predaja a bonusov sa uskutoéni podla
platnej legislativy danej krajiny.

Vedenie Uctovnictva sa uskutoéni vzdy podla legisla-
tivy danej krajiny.

Etikety vyrobkov v danych krajinach musia byt v Stat-
nom jazyku a tiez musia obsahovat vSetky ndlezitosti,
ktoré predpisuju zdkony jednotlivych krajin.

Spoloc¢ensky portal Zeomini:

Prihlasku do spolo¢enského portalu Zeomini najdete
vo Vasej webovej kancelarii v menu pod bodom Zeo-
mini, kde treba dané udaje vyplnit. Tu okrem povinnych
Udajov mbzete umiestnit aj rézne textové informacie,
fotografie a videa. To vSetko v sulade so vSeobecnymi

moralnymi normami, za ktorych dodrziavanie zodpo-
ved4 firma Geoproduct.

Po vyplneni udajov sa Vas profil objavi na portali Ze-
omini len v tom pripade, ak hodnota Vasho vlastného
nakupu v predoslom, alebo v danom mesiaci dosiahne
1,5 BP.

Udaje na spolo&enskom portali Zeomini st verejné!

Nutnou podmienkou nakupu v e.shop-e Zeomineral-
product.com je registracia, pri ktorej je potrebné vypl-
nit aj policko Koéd odporucitela. Portal Zeomini umoz-
nuje tym navstevnikom web-shop-u vyber sponzora
a aj nakup, ktori nemali realne odporuditela. Ked'si Vas
nakupca vyberie za odporucitela, hned po jeho naku-
pe sa objavi jeho meno a IC vo Vasej web kancelarii
v zozname pod bodom Priamo sponzorovani. Tu ked
kliknete na ikonu ,,i“, objavia sa prihlasovacie udaje
tohto nakupcu.

Portal Zeomini umoziiuje vyber sponzora a nakup aj
tym navstevnikom web- shopu, ktori nemali reélneho
odporucatela. Ak si Vas ndkupca vyberie za odporuca-
tel'a, hned po jeho nakupe sa objavi jeho meno a IC vo
Vasej web- kancelarii v zozname v bode Priamo spon-
zorovani. Po kliknuti na ikonu ,,i“ sa objavia prihlasova-
cie udaje tohto nakupcu.

Uznania:

Uznania (pripinacky) mozu dostat len registrovani PV.
Odovzdavaju ich na podujatiach organizovanych za
tymto u€elom riaditelia jednotlivych krajin, alebo Ge-
oproductu. Pripinacky dostanu predajcovia od Urovne
Stone Mentor.
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InSpiraéné prémioveé zajazdy:

a. NainSpiraény vnutrostatny prémiovy zajazd ma
narok BR kvalifikovany Director, ked v kazdom me-
siaci daného roka ziskal BR.

b. Na inSpiraény zahraniény prémiovy zajazd ma
narok BR kvalifikovany Director, v ktorého dolnej
linii pracuju dvaja nezavisli, Uznani Stone Directori,
ktori v kazdom mesiaci daného roka ziskali BR.

c. Na prémiovu letni dovolenku ma narok predajca
Urovne Stone Director, ked za 2 po sebe nasledujuce
mesiace nazbiera 110 Non Directorskych BP/mesiac.
Tuto podmienku mozno splinit v obdobi januar-jun.

d. Dalej na prémiovu letnti dovolenku ma narok
predajca Stone Man, Stone Leader, Stone Chief,
Stone Manager, ked za 2 po sebe nasledujuce
mesiace dosiahne nakup jeho priamo sponzoro-
vanych predajcov spolu 40 BPV/mesiac. Tuto pod-
mienku mozno splnit v obdobi januar-jan.

O vybere miesta a termine prémiovych zajazdov a do-
voleniek rozhoduju spolo¢ne oceneni a riaditelia jed-
notlivych zastupeni.

Objednanie tovaru a nakup:

PV nakupuje vyrobky EP dovtedy, kym nedosiahne
kvalifikaénl Uroven Stone Leader, ked za¢ne nakupo-
vat za cenu CSL. Podla dosiahnutych vysledkov pre-
daja sa tato cena méze znizit o OZ a rézne bonusy.

Minimalna hodnota predaja pre PV je 50 EUR netto
- v tomto pripade sa k tejto sume sa pripoditavaju bal-
né a postovné naklady, Ak hodnota predaja je pod 50
EUR, predajca nakupuje za CK.

Maximalna hodnota jednorazového nakupu: 3500
EUR (385 BP). Jednorazovy nakup vo vacsej sume je
mozny len so zvlastnym povolenim riaditel'a zastupenia.

Platba je vzdy v hotovosti — priamo, alebo preukazanim
potvrdenia o hotovostnom vklade na Uc¢et zastlpenia,
pripadne formou dobierky kuriérovi.

VSetky reklamacie ohladom tovaru (posSkodenie, kvan-
titativne rozdiely,...) vybavuje ZMP Slovakia, a to len
do 8 dni od prevzatia tovaru. Po tomto termine uznava
reklamaciu len vo vynimocénych pripadoch.

Geoproduct nezakazuje, aby predajca vytvaral sklado-
vé zasoby, ale odkupenie tovaru z dévodu likvidacie
velkych skladovych zasob nerealizuje!

Odkupenie tovaru od predajcu - len v jednom pripade
(ak sa nejedna o reklamaciu), max. do hodnoty 2 BP.

PV méze nakupovat tovar v mene iného predajcu
len so suhlasom Geoproductu, vyplnenim a podpi-
sanim tlagiva splnomocnenia!

Predaj tovaru pod CSL (velkoobchodna cena) je
zakazany!

Kilpa - predaj tovaru je povoleny len pre svoju Dol-
nu liniu, medzi r6znymi Dolnymi liniami je zakazany!

VSeobecné smernice:

Registrovanym predajcom sa méze stat len osoba
starsia ako 18 rokov. Statit predajcu sa nedé previest
na inu osobul!

Sirit nepravdivé tidaje o vyrobkoch je zakazané.

V pripade enteralnych pripravkov je predajca po-
vinny upozornit kupujiceho, ze v pripade uzivania
liekov, uzivanie tychto pripravkov je nutné konzul-
tovat's lekarom. DalSie direktivy ohladom tohto da
Geoproduct k dispozicii predajcom.

Na reklamné ucely moze pouzit len materialy
schvalené Geoproductom. To ale nevylu€uje, aby
predajca prezentoval vyrobky Zeomineral Product
na svojej webovej stranke podla vlastnej predstavy,
pravdaze so zohladnenim vSeobecne platnych mo-
ralnych noriem a zakonov. Kazdu takuto aktivitu musi
schvdlit riaditel' zastupenia.

Vyrobky ZMP je zakazané distribuovat na interneto-
vych webovych strankach (amazon, ebay, vatera,...) -
mdZze to len firma Geoproduct za CK na svojej webovej
stranke!

Predavat vyrobky ZMP v obchodnych retazcoch je za-
kazané!

Predaj vyrobkov ZMP v obchodoch v sikromnom
vlastnictve je povoleny. Majitel registracie musi byt
vlastnik obchodu a musi byt v osobnom kontakte s ku-
pujucimi, aby sam vedel odporugit jednotlivé vyrobky.

V pripade vykonavnia niektorych profesii ( kadernictvo,
kozmetika,...) - umiestnenie vyrobkov v tychto pr vadz-
kach sa povoluje tak, aby z ulice nebolo na ne vidiet.
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V Specialnych pripadoch, ktoré v tejto smernici nie
s spomenuté, si smerodajné rozhodnutia vede-
nia Geoproductu, pripadne generalnych riaditelov
prislusnych zastupeni.

Kazda informécia tykajuca sa budovania siete, oso-
by predajcov, jednotlivych bonusov je déverna a tvori
vyluéné obchodné tajomstvo Geoproductu. Z tohto
dévodu kazdy jeden PV musi s tymito informaciami
nakladat déverne a musi sa stranit takych prejavov,
ktoré by poskodili dobré meno vyrobkov a néasledne
aj ich predajnost.

Obmedzenia pri pouzivani och-
rannych znamok Geoproductu:

Nazov ZMP a obrazky Geoproductu, nasledovné
ochranné znamky, ktoré su umiestnené na vyrobkoch,
su vyhradnym vlastnictvom Geoproductu:

zeomineral
products
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Predajca ma pravo v ramci svojich prednasok tieto
ochranné zndmky pouzivat, ale len v sulade s obchod-
nou politikou Geoproductu. Predajca nema pravo na
vyvlastnenie tychto ochrannych znamok, registrovat
domény s tymito nazvami moze len s pisomnym suhla-
som Geoproductu.

Predajca méze pouzivat len reklamné materialy schva-
lené Geoproductom. Vlastné reklamné materidly méze
pouzivat len po schvaleni Geoproductom, pripadne
prislusnym riaditelom zastUpenia. Predajca nesmie
ucinit negativne vyhlasenia o ZMP, systéme odmerio-
vania a zarobkovych moznostiach.

Osvedcené pravidla budovania
predajnej siete:

VSeobecné pravidla neexistuju, kazdy jeden obchodny
pripad je iny, jedineény, ma osobny charakter. Preto tu
vystupuje do popredia osobna odborna pripravenost,
¢aro osobnosti, presved¢ovacie schopnosti predajcu.
Povinnostou predajcov je dobre pripravit a motivovat
svoje Dolné linie, aby dohliadali na svoju ¢innost. Tento
obchod ma osobny charakter a to odzrkadl'uje aj ob-
sah registrac¢nej zmluvy - z hl'adiska budovania siete a
predaja, nie je to klasicka pracovna zmluva.

Aby obchod nepretrzite prosperoval, musime dbat’
na nasledovné:

— na dosiahnutie Urovne kvalifikovaného predajcu
treba 3 BPV (pocas 2 mesiacov)

— v pripade kvalifikovanych predajcov na dosiahnutie
PVA treba 3 BPV, z toho 1 BP vlastny predaj

- hibka ,siete” zaruc€uje stabilny prijem, ,Sirka” siete
moznost okamzitého prijmu

— je dblezité vzdy splinit podmienky BR

— kazdy jeden predajca sa uci od svojich Hornych linii
a uci svoje Dolné linie



Zaver

oo dudstvo sa zalalo tym, Ze si ¢lovek zobral do ruky kament.

Z hladiska vyvoja spoloénosti nemali taky vyznam jej vyvojové stupne,
charakterizované s roznymi -izmami, ako postupné spozndvanie

a vyuzitie materidlov zemskej kiry.

doba kamennd — doba medend — doba bronzovd — doba zeleznd
—doba ocelovd — doba hlinikovd — doba stopovych prvkov,

alebo podla nosicov energie, doba pouzivania kamenného ublia

— doba ropy — doba nukledrnej energie.

Teraz Zijeme v dobe nukledrnej energie, teda zdkladom vyvojovych
stupriov spoloénosti je vyuzitie materidlov zemského povrchu.”

geoldg, Dr. Erné Mdtyds (1935-2012),
kandiddt geologickych vied

Stante sa pravidelnym uzivatelom vyrobkov Zeomineral Products!



