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Politica internationala a
comercializarii produselor
Zeomineral Products

Producatorul si comercialilatorul exclusiv al produselor
Zeomineral Products este societatea comerciala Ge-
oproduct Kft. Gama de produse este fabricat in mod
special, dezvoltat de catre societatea Geoproduct Kft.,
pe baza minerala. Societatea a initiat cercetarile in anii
1970, fiind primul pe plan mondial in privinta produ-
selor biozeolitice. De la inceputul anilor 1980 produ-
sele noastre sunt comercializate In mod permanent.
Un numar mare dintre produsele noastre are succes
indelungat pe plan de afaceri. Dezvoltarile noastre in-
totdeauna au fost in faza cu cerintele epocii respective.

In prezent dispunem de 10 mine in functiune care asi-
gura materialele prime necesare productiei noastre.
Minele noastre asigura productia pe un termen inde-
lungat, pe mai bine de 100 de ani.

Folosirea planului de marketing poate fi interpretat
simplu cu ajutorul tabelului anexat.

Mare parte a produselor noastre care vizeaza pastra-
rea sanatatii si de ingrijirea frumusetii — pe motivul sp-
cialitatii unice de formare ale zeolitilor folositi ca mate-
rii prime — nu pot fi reprodusi de catre alti producatori.
Din acest motiv produsele Zeomineral Products dispun
de domenii de utilizare speciale. Caracterul special al
produselor atrage dupa sine necesitatea ca si modul
de comercializare sa se efectueze prin comercializa-
tori bine instruiti care cunosc foarte bine specialitatile
produselor. Din acest motiv societatea pune accent pe
prezentarea ale produselor.

Comercializarea produselor Zeomineral se efectueaza
de catre firma Geoproduct prin comercializatori inde-
pendenti, in sistem de comercializare direct care susti-
ne nu numai comercializarea ci si folosirea produselor.
Pe langa efectul produselor de imbunatatirea calitatii
de viata, planul de marketing ofera sansa egala comer-
cializatorilor pentru realizarea succesului lor in afaceri.

Scopul de intotdeauna a politicii de afaceri este de a
stabili reguli, prevederi comercializatorilor. Astfel, prin
respectarea regulamentului pot fi evitate modalitatile
de comercializare ilegale, incorecte. Politica sa de afa-
ceri este revizuita, respectiv completata in mod perio-
dic de catre firma Geoproduct, luand in considerare
modificarile actuale ale legislatiei, precum si in scopul
succesului de afaceri si a gestionarii produselor.

Toti comercializatorii sunt obligati de a cunoaste con-
tinutul Politicii de afaceri. Aceasta obligatie face parte
din raportul juridic de comercializare a produselor. Cu
privire la partile mai greu interpretabile ale regulamen-
tului atipic, biroul central al societatii Geoproduct, pre-
cum si filialele aacestuia ofera informatii suplimentare.

Definitii / prescurtari:

ZMP: Zeomineral Products.

Pret PC: pretul la punct de lucru. Produsele pot fi
comercializate peste acest pret, luand in considerare
cheltuielile de transport si de ambalare. Pretul maxim
de comercializare nu este determinat de Geopro-
duct Kft. Punctele aferente produsului vor fi stabilite
pe baza pretului net la punctul de lucru.

PP: Punct aferent produsului (PP). 1 PP corespunde
aproximativ cu valoarea de 100 EUR. Fiecarui produs
fi este asociat o valoarea de punct aferent produsului
respectiv, ce se va comunica intr-un tabel impreuna cu
diferite nivele de pret. Baza punctului aferent produ-
sului este pretul comercial net.

Pret PI: Enter price / Pret de intrare. Pretul determi-
nat pe baza pretului comercial, incluzand aproximativ
15% reducere de pret, fara impozit. Se acorda numai
comercializatorilor nou inregistratii Comercializarea
produselor sub acest pret este interzisa!

DN: Comercializator nou. Persoana interna sau exter-
na care a inteles politica de afaceri a societatii Geo-
product, este de acord cu cele incluse in respectivul
document si doreste sa devina comercializator intern
sau in alta tara a produselor firmei Geoproduct. Co-
mercializatorul nou nu dispune de nivele de calificare.
Geoproduct va putea accepta inregistrare numai din
tarile in care dispune de reprezentanta — Acest lucru
fiind necesar din cauza inregistrarii produselor si licen-
tElor de comercializare.

DP: Comercializator. Comercializatorii nou inregistrati si
comercializatorii calificati impreuna (Stone Leader... etc.).

DC: Comercializator calificat. Denumirea comerciali-
zatorilor care au atins nivelul Stone Leader si nivelurile
superioare.

Pret 3PP: Pretul en-gros. Pretul determinat de socie-
tatea Geoproduct adecvat pentru nivelurile superioare
nivelului de ceomercializator nou. Acest pret se deter-
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mina in cazul in care un comercializator nou dispune
de Cumparari Certificate corespunzatoare pentru 3 PP,
in doua luni consecutive. Comercializatorul nou poate
fi calificat Stone Leader in cele doua luni financiare cu
secces si dupa aceasta ve avea dreptul la achizitionarea
produselor la pretul de 3 PP. Acest pret este aproximativ
egal cu pretul Pl, determinat cu reducere de 10%.

DA: Comercializator activ.

a) Conditia bonificatiei BN3P este achizitie lunara
certificata de 1PP. Bonificatia este importanta pen-
tru comercializatorii calificati!

b) Comercializator activ. Comercializator care in ter-
men de o luna obtine 3 PP. Dintre cele 3 PP, minimu
1 PP este necesar sa fie achizitie personala certifi-
cata, iar restul consta din DN sponsorizat personal
sau din achizitii Leader. Statutul de comercializator
activ se determina lunar, acesta fiind parte ine-
granta a sistemului de calificare ce se stabileste si
se revizuieste lunar. Numai comercializatorul TF ac-
tiv are dreptul la comision de Bonificatie de grupa,
Bonificatie de leader, precum si la Bonificatie de
Piatra pretioasa!

Achizitie: Numai dupa acizitionarea produsului de-
venim indreptatiti la bonificatii. Achizitiile finalizate
ale comercializatorilor inregistrati vor fi recompen-
sati de catre firma Geoproduct cu PP-uri care in cele
urmatoare formeaza baza de clacul pentru bonificatii
si ale decontarilor.

IV: Achizitia de produse facturata de catre geopro-
duct comercializatorului se considera achizitie con-
firmata. Calcularea comisioanelor, bonificatiei, pre-
cum si decontarile se efectueaza exclusiv pe baza
achizitiilor achitate.

Luna: Luna financiara. Perioada indicata pentru deter-
minarea decontarilor. PaAna in data de 30, 31 sau 28/29
a fiecarei luni din calendarul gregorian. Restituirea su-
melor pe baza decontarilor se efectueaza pana in data
de 15 a lunii urmatoare.

Linie inferioara: Toti comercializatorii sponsorizati de
respectivul comercializator, fara a lua in considerare la
ce nivel se afld comercializatorul.

Linia superioara: Sponsorii directi si indirecti al co-
mericalizatorului, fara a lua in considerare daca se afla
la un nivel superior.

RP: Rezultatul personal. Este o reducere de 6-20%,
oferit pentru comercializatorii Stone Leader, Stone
Mentor, Chief, Stone Manager si Stone Director dupa
achizitiile personale. Reducerea de pret se calculeaza
din pretul PIl. Acest tip de bonificatie nu poate fi achi-
tate direct in cash, fiind interzis de lege. Se scade din
valoarea neta a facturii de luna anterioara, dar nu poate
depasi 30% din valoarea facturii. Reducerea de pret
nu este conditionata de statutul de DA (comerci-
alizator activ)! Reducerea se aplica doar pentru
achiziaii ce depasesc 0,5 PP, precum si scaderea
de bonificatie pentru luna anterioara se aplica tot
pentru achizitii peste aceasta valoare.

BN3P: Bonificatie de pret en-gros. Decontari in pro-
cent de 6-20% - in functie de niveleul de comerciali-
zator - acordat comercializatorilor de nivele superioare
calificate dupa achizitiile comercializatorilor noi. Redu-
cerea de pret se calculeaza din pretul Pl. Bonificatia
se achita dupa achiziaii personale lunare de 1PP!

BG: Bonificatie de grupa. Este o reducere de 2-14%,
oferit pentru comercializatorii Stone Mentor, Chief,
Stone Manager si Stone Director in statut de comer-
cializator activ dupa achizitile comercializatorilor din
liniile de comercializare inferioare. Reducerea de pret
se calculeaza din pretul Pl. Conditia achitarii bonifi-
catiei este stutul de comercializator activ!

BC: Bonificatie de conducere. Una dintre conditiile
acordarii bonificatiei de conducere este ca comerci-
alizatorul sa fie incadrat ca Stone Manager Calificat
Recunoscut. Bonificatia de conducere a comercializa-
torului este 1-6% din achizitiile comercializatorilor din
liniile inferioare de comercializare din generatia 1, 2, 3,
4 cu nivel de Stone Director, precum si ale comerci-
alizatorilor cu nivele inferioare care apartine de liniiile
inferioare de comercializare ale acestora. Deci dupa li-
nia de comercializarea a unui Stone Director din prima
generatie si linia sa de comercializare inferioara: 6%,
dupa un Stone Director de a doua generatie si linia sa
de comercializare: 3%, dupa un Stone Director de a
treia generatie si lina sa de coemrcializare inferioara:
2%, iar dupa un Stone Director din a patra generatie
si linia sa de comercializare inferioara: 1%. Una dintre
conditiile achitarii bonificatiei este stutul de co-
mercializator activ!

AN: Linie de comercializare de acelasi nivel. Pe linie se
sponsorizare dupa achizitile comercializatorilor care
se afla la acelasi nivel inferior nu se achita BG. Dar din
punctul de vedere al avansarii a liniei suprioare directe
se iau in considerea punctele de produs (PP) din AN.
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PPT: Total puncte de produs. Totalul punctelor de pro-
dus al unui comercializator care se formeaza din achizi-
tiile sale personale confirmate, precum si din achizitiile
confirmate ale liniilor sale de comercializare inferioare.

Planul de Marketing cu sistem
de bonificatii:

Comercializatorul are dreptul la achizitia produselor
numai dupa inregistrare. Registratia poate fi efec-
tuata numai pe baza numarului ID valabil. Soliciati
numarul ID de la sponsorul Dumneavoastra!

Comercializator nou (Stone Man): persoana fizi-
ca majora care a inteles politica de afaceri a firmei
Geoproduct si este de acord cu cele incluse in do-
cument.

Comercializatorul nou beneficiaza de aproximativ
5-15% din pretul de vanzare recomandat (pretul Pl),
daca a achizitionat produse in valoare de cel putin
0,5 PP. Achizitiile de sub valoarea 0,5 PP se reali-
zaeza intotdeauna la pretul PC. Geoproduct achita
comercializatorului nou urmatoarele comision:

Comercializatorul nou, daca sponsorizeaza personal
un comercializator nou, primeste diferenta de pret
(10%) dintre pretul Pl si BN3P dupa achizitiile confir-
matea le comercializatorului nou pana cand comer-
cializatorul nou devine comercializator calificat.

Comercializatorul atinge clasificare de Stone Lea-
der daca in doua luni consecutive realizeaza achi-
zitii personale confirmate corespunzatoare pen-
tru 3PPT. Firma Geoproduct achitd urmatoarele
comisioane comercializatorului calificat:

Diferenta de pret 3PP dupa achizitiile personale
confirmatea le noilor comercializatori sponsorizati
personal pana cand noul comercializator devine
comercializator calificat (DC) (bonificatie pentru
comercializator nou).

6% din BN3P dupa achizitiile confirmatea le DN si
liniile inferioare de comercializare ale acestora (este
necesar DA - statut de comercializator activ).

6% RP dupa achizitile personale confirmatea le
comercializatorului.

20,00%
STONE DIRECTOR ] reememeeeeen
140 PPT
15,00%
STONE MANAGER [ rmeemeeeeees 5%
90 PPT
11,00%
STONE CHIEF | seeeeenenene 4% 9%
50 PPT
8,00%
STONE MENTOR = | sereeverenns 3% 7% 12%
20 PPT
6,00%
STONE LEADER | ++rrreeeeee 2% 5% 9% | 14%
3PPT

Daca comercializatorul o data a obtinut statutl de
Stone Leader atunci nu mai pierde acest statut, nici
daci o perioadi nu indeplineste statutul de DA. in
cele ce urmeaza achizitiile sale personale si spon-
sorizarile pornesc cu parametri de la acest nivel.

Comercializatorul atinge nivelul de Stone Mentor
daca in doua luni consecutive indeplineste impreu-
na cu grupa sa achizitii confirmate in valoare de 20
PPT. Firma Geoproduct achita urmatoarele comisi-
oane comercializatorului calificat:

Diferenta de pret 3PP dupa achizitiile personale
confirmatea le noilor comercializatori sponsorizati
personal pana cand noul comercializator devin co-
mercializatori calificati (DC) (bonificatie pentru co-
mercializator nou).

8% din BN3P dupa achizitile confirmatea le DN si
liniile inferioare de comercializare ale acestora (este
necesar DA - statut de comercializator activ).

8% RP dupa achizitile personale confirmatea le
comercializatorului.

2% BG dupa achizitiile Stone Leaderilor sponsori-
zati personal si ale liniilor de inferioare de comerci-
alizare ale acestora (este necesat staut de DA).

Daca comercializatorul o data a obtinut statutl de
Stone Mentor atunci nu mai pierde acest statut, nici
daci o perioada nu indeplineste statutul de ATF. in
cele ce urmeaza achizitiile sale personale si spon-
sorizarile pornesc cu parametri de la acest nivel.

DN (STONE MAN)
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Comercializatorul obtine clasificarea de Stone
Chief daca in doua luni consecutive indeplineste
impreuna cu grupa sa achizitii confirmate in valoare
de 50 PPT. Firma Geoproduct achita urmatoarele
comisioane comercializatorului calificat:

Diferenta de pret 3PP dupa achizitiile personale
confirmatea le noilor comercializatori sponsorizati
personal pana cand noul comercializator devin co-
mercializatori calificati (DC) (bonificatie pentru co-
mercializator nou).

11% din BN3P dupa achizitile confirmatea le DN si
liniile inferioare de comercializare ale acestora (este
necesar DA - statut de comercializator activ).

11% RP dupa achizitile personale confirmatea le
comercializatorului.

3% BG dupa achizitiile Stone Mentorilor sponsori-
zati personal si ale liniilor de inferioare de comerci-
alizare ale acestora (este necesat staut de DA).

5% BG dupa achizitiile Stone Leaderilor sponsori-
zati personal si ale liniilor de inferioare de comerci-
alizare ale acestora (este necesat staut de DA).

Daca comercializatorul o data a obtinut statutl de
Stone Chief atunci nu mai pierde acest statut, nici
daci o perioada nu indeplineste statutul de DA. in
cele ce urmeaza achizitiile sale personale si spon-
sorizarile pornesc cu parametri de la acest nivel.

Comercializatorul obtine clasificarea de Stone Ma-
nager daca in doua luni consecutive indeplineste
fmpreuna cu grupa sa achizitii confirmate in valoare
de 90 PPT. Firma Geoproduct achitd urmatoarele
comisioane comercializatorului calificat:

Diferenta de pret 3PP dupa achizitiile personale
confirmatea le noilor comercializatori sponsorizati
personal pana cand noul comercializator devin co-
mercializatori calificati (DC) (bonificatie pentru co-
mercializator nou).

15% din 3PP Bdupa achizitiile confirmatea le DN si
liniile inferioare de comercializare ale acestora (este
necesar DA - statut de comercializator activ).

15% RP dupa achizitile personale confirmatea le
comercializatorului.

4% BG dupa achizitiile Stone Chiefilor sponsorizati
personal si ale liniilor de inferioare de comerciali-
zare ale acestora (este necesar staut de DA).

7% BG dupa achizitiile Stone Leaderilor sponsori-
zati personal si ale liniilor de inferioare de comerci-
alizare ale acestora (este necesat staut de DA).

9% BG dupa achizitiile Stone Leaderilor sponsori-
zati personal si ale liniilor de inferioare de comerci-
alizare ale acestora (este necesat staut de DA).

Daca comercializatorul o data a obtinut statutl de
Stone Manager atunci nu mai pierde acest statut,
nici daca o perioada nu indeplineste statutul de DA.
in cele ce urmeaza achizitiile sale personale si spon-
sorizarile pornesc cu parametri de la acest nivel.

Comercializatorul obtine clasificarea de Stone Di-
rector daca in trei luni consecutive indeplineste
fmpreuna cu grupa sa achizitii in valoare de 140
PPT. Firma Geoproduct achitd urmatoarele comi-
sioane comercializatorului calificat:

Diferenta de pret 3PP dupa achizitiile personale
confirmatea le noilor comercializatori sponsorizati
personal pana cand noul comercializator devin co-
mercializatori calificati (DC) (bonificatie pentru co-
mercializator nou).

20% din BN3P dupa achizitiile confirmatea le DN si
liniile inferioare de comercializare ale acestora (este
necesar DA - statut de comercializator activ).

20% RP dupa achizitiile personale confirmatea le
comercializatorului.

5% BG dupa achizitiile Stone Managerilor sponso-
rizati personal si ale liniilor de inferioare de comer-
cializare ale acestora (este necesar staut de DA).

9% BG dupa achizitiile Stone Chiefilor sponsorizati
personal si ale liniilor de inferioare de comercializa-
re ale acestora (este necesar staut de DA).

12% BG dupa achizitile Stone Mentorilor sponsori-
zati personal si ale liniilor de inferioare de comerci-
alizare ale acestora (este necesat staut de DA).

14% BG dupa achizitiile Stone Leaderilor sponsori-
zati personal si ale liniilor de inferioare de comerci-
alizare ale acestora (este necesat staut de DA).

Statutul de Stone Director nu este recunoscut daca
in luna calificarii se atinge de catre comercializator
prin luarea in calcul a punctelor AN. Tn acest caz
Geoproduct denumeste comercializatorul nerecu-
noscut (Director Nerecunoscut - DNE).
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Comercializatorul Stone Director Nerecunoscut de-
vine recunoscut daca in ultima lund a perioadei de
calificare indeplineste achizitie de 25 PPT, fara linia
de comercializare inferioara US si este in statut DA.
In acest caz se calificd impreuna cu linia sa de
comercializare inferioara ca Stone Director Re-
cunoscut (Director Recunoscut - DR).

Dupa perioada de calificare Stone Directorul Ne-
recunoscut obtine clasificarea de Director Recu-
noscut, daca in doua trei consecutive dispune de
achizitie confirmata de 140 PPT si este in statut
DA (comercializator activ). Din punctul de vede-
re al avansarii, pot fi luate in considerare numai
achizitiile confirmate care nu provin din liniile
de comercializare inferioare de Stone Director.

Daca comercializatorul o data a obtinut statutl de
Stone Director, atunci nu mai pierde acest statut,
nici daca o perioada nu indeplineste statutul de DA.
In cele ce urmeaza achizitiile sale personale si spon-
sorizarile pornesc cu parametri de la acest nivel .

Statutul de Stone Director recunoscut se con-
stata in ultima zi a perioadei de calificare (in ul-
tima zi a lunii), orele 24.

Numai comercializatorii Stone Director Recu-
noscuti are dreptul la BC.

Calcularea si plata bonificatiilor:

a) Calcularea bonificatiilor se efectueaza dupa cum
urmeaza:

+ Bonificatia de pret en-gros BN3P: se determina
din pretul Pl pentru comercializatorii Stone Leader,
Stone Mentor, Stone Chief, Stone Manager si Sto-
ne Director dupa comercializatorii noi.

+ Bonificatia de grupa BG: Se determind dupa DN
(comercializatorii noi), comercializatorii Stone Lea-
der, Stone Mentor, Stone Chief si Stone Manager
din pretul PI.

b) Bonificatiile diferite sunt indicate in decontarea co-
misionului lunar de comercializator. Se indica se-
parat cuantumul bonificatiilor cuvenite comerciali-
zatorului din diferite tipuri de bonificatii.

c) Bonificatiile se determina si se achita pe baza lo-
cului ocupat in sistemul de marketing. Exemplu:
Daca un Stone Mentor indeplineste in doua luni

consecutive achizitie de 55 PPT, atunci dupa Sto-
ne Leaderii primeste 2% BG pana la primii 50 PPT.
Pentru restul de 5 PPT (cand a obtinut clasificarea
de Stone Chief) beneficiaza de 3% BG dupa liniile
de Stone Mentori si 5% BG dupa liniile de comerci-
alziare inferioare de Stone Leader.

Factura referitoare la calificarea la nivel de co-
mercializator nu poate fi defalcat.

d) Comercializatorul nu beneficiaza de BG dupa co-
mercializator din grupa sa de sponsorizare care
se afla la acelasi nivel in Planul de Marketin. Dar
din punctul de vedere al avansarii conform Planului
de Marketing sau al altor programe de promovare
se iau In considerare punctele de produs cuvenite
dupa astfel de comercializatori.

e) Decontarea comisionului de bonificatie se
transmite pe cale postala de catre firma Ge-
oproduct in data de 15 a lunii urmatoare, re-
spectiv vireaza suma cuvenita in favoarea co-
mercializatorului (conform facturii). Exemplu:
bonificatiile cuvenite dupa achizitiile din ianu-
arie se vireaza tin data de 15 februarie.

f) Achiratea bonificatiei banesti este posibila numai
contra facturii fiscale. Comercializatorii care nu pot
emite facturi fiscale pot obtine comisioanele numai
in produse. Reducerea persoanla (RP) se acorda
numai la achizitionarea de produse.

Acordarea comisionului la achizitionarea de produ-
se se poate realiza pe factura lunii urmatoare cu
reducere de 30%.

Reguli generale:

Orice perioada consecutiva de doua luni poate fi fo-
losita pentru colectarea punctelor de produs necesa-
re pentru obtinerea statutului de Stone Leader, Stone
Mentor, Stone Chief, Stone Manager si Stone Director.
Orice avansare devine valabila in ziua in care punctele
PPT (total puncte produs), necesare nivelelului re-
spectiv au fost adunate.

Din motivul incetarii raportului juridic de comercializa-
tor, linia de comercializare inferioara a comercializato-
rului iesti din sistem se coopteaza automat la linia de
comercializare superioara a coemrcializatorului.

Comercializatorul nu poate depasi sponsorul sau
in cadrul atingerii nivelelor comerciale.
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Comercializatorul nu poate acorda punctele sale
de produs altui comercializator, sistemul nu ofera
acesta posibilitate. Persoana condamnata pentru sa-
varsirea unei infractiuni — pana cand nu este scutit de
efectul juridic al faptei — nu poate fi sponsorizat. in cazul
in care acest motiv excludent se cunoaste mai tarziu,
sau se petrece mai tarziu, dupa adereare, persoana re-
spectiva este radiat din sistem, totodata isi pierde toata
linia sa de comercializare inferioara, precum si punctele
de produs acumulate pana la data respectiva.

Comercializatorul nu are adreptul de afirma date
nereale despre produsele ZMP. Daca acest lucru
totusi se intampla, pentru paguba cauzata comer-
cializatorul poarta raspundere. Comportamentul
de acest fel poate atrage dupa sine retragerea ca-
litatii de comercializator.

Firma Geoproduct nu recumpara produse din motivul
Tncetarii raportului juridic de comercializator.

Regula de 6 luni, valabila
pentru noii comercializatori:

1. Comercializatorul care in termen de sase luni cu
sponsorul sau nu a sponsorizat comercializator
nou si nu a atins nivelul de Stone Leader, are drep-
tul de a alege sponsor nou.

2. Comercializatorul care alege un nou sponsor, iti
pierde linia sa de coemrcializare inferioara de ina-
inte si punctele de produs acumulate si din toate
punctele de vedere se considera coemrcializator
nou sponsorizat.

Regula generala valabila
pentru comercializatorii aflati
la orice nivel comercial:

+ Din sistemul societatii Zeomineralproduct comercia-
lizatorul niciodata nu va fi radiat automat, nici daca nu
va achizitiona produse perioada lunga.

+ Radierea comercializatorului se efectueaza numai la
cererea sa.

+ Raportul juridic de comercializator poate inceta, daca
comercializatorul incalsa directivele, politica de afa-
ceri al societatii ZMP. Cu privire la acest fapt va lua
decizie conducerea societatii Geoproduct sau direc-
torul din tara respectiva.

Raportul juridic de comercializator formeaza proprietatea
comercializatorului. Cu acesasta poprietate comerciali-
zatorul dispune liber.

Calificarea activitatii:

a) Pentru ca comercializatorul sa fie activ intr-o anu-
mitd luna este necesar ca acumuleze in total 3
puncte de produs. Dintre cele 3 puncte de produs
minim 1 punct de produs este necesar sa fie achi-
zitie personala conformata, iar restul achizitiile co-

mercializatorilor noi sponsorizati personal sau ale
Leaderilor (stut de DA).

b) Cerinta de baza pentru a avea dreptul la bonificati-
ile BG si BC este statutul de DA.

c) Comercializatorul care pierde orice bonificatie de
grupa pentru ca nu indeplineste cerinta de a fi co-
mercializator activ, poate fi recalificat ca comercial-
ziator activ in luna urmatoare in cazul indeplinirii din
nou a conditiilor.

d) Comercializatorul care intr-o anumita luna nu atin-
ge nivelul de comercializator activ , nu are dreptul la
bonificatie de grupa BG. Toate astfel de binificatiile
care adtfel nu au fost achitate se achita comerciali-
zatorului activ cu un nivel superior, maximum pana
la urmatorul Sone Director. in acest caz nu este ne-
cesar calificare Stone Directorului (DR - DNE), doar
activitatea conteaza.

e) Conditia obtinerii bonificatiei BN3P bachizitie per-
sonala lunara de minim 1PP si statut DA!

Calificarea bonificatiei de
conducere (BC):

Comercializatorul cu nivel comercial de Stone Direc-
tor Recunoscut in fiecare luna este necesar sa fie
calificat pentru bonificatie de conducere, pentru ca
in luna respectiva sa beneficieze de bonificatie de
conducere. Conditia pentru a beneficia de bonifi-
catie de conducere este acumularea de 25 punc-
te de produs Non Directorial, precum si stautul
de comercializator activ.

Comisioanele comercializatorilor calficiati petru BC se
reglementeaza pe baza numarului de directori calificati
la nivelele inferioare calificati pentru BC:
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+ 1n cazul dorectorului calificat pentru BC de prima
generatie 1, 2, 3 de 25 PPT Non Directorial (laturd)

+ 1n cazul dorectorului calificat pentru BC de prima
generatie 4, 5, de 20 PPT Non Directorial (latura)

+ 1n cazul dorectorului calificat pentru BC de prima
generatie 6, 7, 8 de 15 PPT Non Directorial. (latura)

+ 1n cazul dorectorului calificat pentru BC de prima
generatie 9, 10, 11 de 12 PPT Non Directorial (laturd)

+ 1n cazul dorectorului calificat pentru BC de prima
generatie cu 12 sau mai multe 10 PPT (latura)

Comisioanele de conducere
pentru comercializatorii
calificati:

Stone Directorul calificat pentru bonificatie de condu-
cere in a carui linie inferioara exista minim un Sone Di-
rector Recunoscut, cu dreptul la bonificatie de cnodu-
cere. In linia sa comercial3 inferioara astfel se giseste
o grupa de prima generatie cu calificare pentru BC.
Clasificarile pentru BC (bonificatie de conducere)
intotdeauna iau in considerare numai grupele de
prima generatie. Gradul nivelelor (grupelor de a doua,
treia, patra calificate pentru BC — bonificatie de condu-
cere) garanteaza siguranta si stabilitatea de afaceri a
comercializatorului. Bonificatia de conducere include
urmatoarele remuneratii:

— Dupa Stone Directorul Recunoscut si liniile sale
de comercializare inferioare de prima generatie: 6%
(Dupa comercializatorii Non Directoriali!)

— Dupa Stone Directorul Recunoscut si liniile sale
de comercializare inferioare de a doua generatie: 3%
(Dupa comercializatorii Non Directoriali!)

— Dupa Stone Directorul Recunoscut si liniile sale
de comercializare inferioare de a treia generatie: 2%
(Dupa comercializatorii Non Directoriali!)

— Dupa Stone Directorul Recunoscut si liniile sale
de comercializare inferioare de a patra generatie: 1%
(Dupa comercializatorii Non Directoriali!)

Bonificatia se determina din pretul PI!
Platile se realizeaza din grupurile de directori aflati

la front (linia inferioard) care au indeplinit punctele Non
Directoriale necesare (latura).

in cazul platilor din grupele directoriale din profun-
zime se foloseste compresie dinamica. Platile boni-
ficatiilor de conducere de 6, 3, 2 ,1 % se pot efecua nu-
mai din grupele directoriale din profunzime unde au fost
indeplinite punctele de produs totale Non Directoriale.

Director Pushing 80:

Bonificatie de stimulare, salar pentru directori. in fieca-
re luna se poate beneficia de aceasta prin indeplinirea
urmatoarelor conditii:

1. Sa fie comercializator activ (1PP + 2 PP)
2. Aredreptul la bonificatie dupa acumularea de 80 PP.

Din aceasta se va indeplini 30 puncte de produs Non
Directoriale (Se calculeaza si achizitia proprie a Direc-
torului).

3. Din puncte Non Directoriale: minimum 1.5 PP DN
direct (Sa provina de la comercializator nou direct!)

4. De aceasta bonificatie se poate beneficia in fiecare
luna financiara atingadnd urmatoarele nivele acumu-
lare de puncte produs:

* pénala 250 PP - 1,20 EUR/PP
* pénala 400 PP - 1,30 EUR/PP
+ peste 400 PP - 1,40 EUR/PP

5. Max: 750 EUR este suma maxima care poate fi
acordata!l

Bonificatia de Piatra pretioasa:

la aceasta bonificatie are dreptul Directorul de Piatra
Pretioasa Calificat, calificat pentru bonificatie de con-
ducere care timp de o luna dispune de numarul de di-
rectori de prima generatie sponsorizati, iar bonificatia
se claculeaza din pretul Pl dupa urmatoarele procente
dupa achizitiile confirmate ale Direcorilor din prima, a
doua, a treia si a patra generatie avand dreptul la boni-
ficatie de piatra pretioasa:

1. 9 DIRECTOR = 1%
2. 17 DIRECTOR = 2%

3. 25 DIRECTOR = 3%

Bonificatia se calculeaza dupa toate achizitiile incasa-
te In urma activitatilor de afaceri desfasurate in toate
tarile unde Geoproduct are reprezentanta si inregis-
treaza comercializatori.
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DUPA STONE DIRECOTRUL | DUPA STONE DIRECOTRUL | DUPA STONE DIRECOTRUL | DUPA STONE DIRECOTRUL
RECUNOSCUT DE PRIMA | RECUNOSCUT DE A DOUA | RECUNOSCUT DE A TREIA | RECUNOSCUT DE A PATRA
GENENRATIESILINIASA |  GENENRATIE SI LINIILE GENENRATIE SI LINIILE GENENRATIE SI LINIILE
INFERIOARA SALE INFERIOARA SALE INFERIOARA SALE INFERIOARA
DIRECTOR
FIRE STONE 6% 3% 2% 1%
DIRECTOR
AMBER 6% 3% 2% 1%
DIRECTOR
OLIVIN \4 7% 4% 3% 2%
DIRECTOR
averist P 8% 5% 4% 3%
DIRECTOR
DIRECTOR
sarn P 9% 6% 5% 4%
DIRECTOR
RUBIN \V4 9% 6% 5% 4%
DIRECTOR

Bonificatia se calculeaza din pretul PI!

Pretioasa, cuantumul acestuia se efectueaza lunar luand
in considerare punctele Non Directoriale. in acest caz,
de asemenea, se aplica principiul compresiei dinamice.

Procentele in care se acorda bonificatia de conducere
si bonificatiei de piatra pretioasa este prezentat in ta-
belul de pe urmtoarea pagina.

Fire stone Director: Comercializatorul care lucreaza
la nivel de Director ajunge la nivel de Firestone Director
daca la linia comerciala inferioara a sa lucreaza doi Di-
rectori Sponsorizati Recunoscuti de prima generatie.

Amber Director: Comercializatorul care lucreaza la ni-
vel de Director ajunge la nivel de Amber Director daca
la linia comerciala inferioara a sa lucreaza Cinci Direc-
tori Sponsorizati Recunoscuti de prima generatie.

Olivine-Diamond Director: Comercializatorul care lu-
creaza la nivel de Director ajunge la nivel de Olivine-Di-
amond Director daca la linia comerciala inferioara a sa
lucreaza noua Directori Sponsorizati Recunoscuti de
prima generatie.

Amethyst-Diamond Director: Comercializatorul care
lucreaza la nivel de Director ajunge la nivel de Ame-
thyst-Diamond Director daca la linia comerciala infe-
rioara a sa lucreaza saptespezece Directori Sponsori-
zati Recunoscuti de prima generatie.

Emerald-Diamond Director: Comercializatorul care
lucreaza la nivel de Director ajunge la nivel de Eme-
rald-Diamond Director daca la linia comerciald inferi-

oara a sa lucreaza douazecisicinci Directori Sponsori-
zati Recunoscuti de prima generatie.
Sapphire-Diamond Director: Comercializatorul care
lucreaza la nivel de Director ajunge la nivel de Sapphi-
re-Diamond Director daca la linia comerciala inferioara
a sa lucreaza cincizeciDirectori Sponsorizati Recunos-
cuti de prima generatie.

Ruby-Diamond Director: Comercializatorul care lu-
creaza la nivel de Director ajunge la nivel de Ruby-Di-
amond Director daca la linia comerciala inferioara a sa
lucreaza saptezecisicinci Directori Sponsorizati Recu-
noscuti de prima generatie.

Diamond-diamond Director: Comercializatorul care
lucreaza la nivel de Director ajunge la nivel de Di-
amond-diamond Director daca la linia comerciala in-
ferioara a sa lucreaza unasuta Directori Sponsorizati
Recunoscuti de prima generatie.

Regulile de sponsorizare
internationale:

Geoproduct va accespta inregistrari pentru comerci-
alizatori noi numai din tarile unde are reprezentante
(www.zeomineralproducts.com). in totalul punctelor de
produs ale comercializatorului se includ toate puncte-
le comercializatorilor sponsorizati, daca este colectat
din achizitii aferente tarilor in care Geoproduct isi des-
fasoara activitate. Din punctul de vedere al clasifica-
rii comercializatorului in categoria de comercializator
clasificat se iau in calcul punctele de produs colectate
din aceste tari.
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Comercializatorul poate solicita Tn mod automat inre-
gistrare intr-o tara straina. Acest lucru se poate efectua
accesand pagina web al firmei, iar pe panelul de inre-
gistrare se da clic pe drapelul tarii respective. Aceste
iconuri pot fi gasite pe site-ul firmei www.zeomine-
ralproduct.com.

Decontarea dupa vanzarile, bonificatiile comercializa-
torului se efectueaza conform sistemul de impozitare a
tarii respective.

Produsul este etichetat in limba tarii respective, prin
respectarea normelor juridice. Informatiile privind in-
registrarea legalda a produsului in tara respectiva sau
numarul altor autorizatii necesare sunt indicate pe eti-
chetele produsului.

Recunoasteri:

Numai comercializatorii inregistrati la Geoproduct be-
neficiaza de insignele simbolizadnd recunoasterile. Re-
cunoasterile vor fi predate de catre directorii de tara
in cadrul evenimentelor organizate in acest scop. Au
dreptul al purtarea insignelor doar comercializatorii ac-
tvi, clasificati cel putin la nivelul Stone Mentor, precum
si cei cu nivel superior fata de acesta.

Utilizarea portalului Zeomini:

Pentru participare, va trebui sa va incarcati datele
in sectiunea Zeomini a website-ului. Pe langa datele
dumneavoastra, puteti incarca si fotografii, videocli-
puri si informatii text. Standardele etice generale sunt
reglementate de Geoproduct.

Dupa ce ati completat datele, este nevoie de 1,5 PP de
cumparaturi pentru ca profilul dvs. sa apara in pano-
ul postcomanda. Cei 1,5 PP pot proveni din propriile
achizitii din luna precedenta sau, daca faceti o achizi-
tie de 1,5 PP, profilul dvs. va aparea in panou imediat
dupa ce ati fost creditat.

Daca alegeti sa fiti partener de cumparare, veti fi mar-
cat cu logo-ul Zeomini si numarul sau de identificare
n lista "partenerilor directi" (aflata in biroul web) dupa
achizitie. Aici, facand clic pe pictograma "i", detaliile
de contact vor fi vizibile doar pentru dumneavoastra.

Datele dvs. incarcate pe platforma Zeomini sunt pu-
blice!

Acesta este disponibil In prezent in cadrul site-ului
www.zeomineralproduct.ro, sistemul magazin online.

Calatorii premium:

a. Pentru calatorie in tara au dreptul directorii ca-
lificati pentru bonificatie de conducere, daca in fi-
ecare luna al anului a fost calificat pentru aceasta
bonificatie.

b. Pentru calatorie in strainatate de asemenea au
dreptul directorii calificati pentru bonificatie de
conducere, daca pe doua liniii comerciale ale sale
independente sponsorizeaza cate un Stone Direc-
tort recunoscut si in fiecare luna al anului a fost ca-
lificat pentru aceasta bonificatie.

c. La vacanta de vara are dreptul comercializatorul
clasificat la nivel de Stone Director daca in doua
luni consecutive a indeplinit 110 puncte Non direc-
toriale. Punctele pot fi indeplinite intre lunile ianua-
rie-iunie, in oricare doua luni consecutive.

d. Tot pentru vacanta de vara are dreptul comerciali-
zatorul clasificat la nivel de Stone Man, Stone Lea-
der, Stone Chief, Stone Manager daca in doua luni
consecutive punctele sale de comercializatori inre-
gistrati direct (pe linie de sponsorizare comercializa-
torul inregistrat direct) ating valoarea de 40 de total
puncte de produs. Punctele pot fi indeplinite intre lu-
nile ianuarie-iunie, in oricare doua luni consecutive.

Comercializatorii care au dreptul la calatorii cu firma
Geoproduct, decid cu privire la data calatoriei (data,
locul) impreuna cu directorul din tara respectiva.

Comanda, achizitie:

Comercializatorul de la orice nivel pana la valoarea de
0,5 PP are dreptul de a achizitiona produsele la pret
de PC. Noii comercializatori peste valoarea de 0,5 PP
cumpara produsele la pret PI, iar comercializatorii ca-
lificati pot cumpara produsele la pret 3PP. Comerciali-
zatorii calificati nu primesc reducere personala pentru
achizitiile de sub valoarea 0,5 PP.

Noul comercializator devine comercializator calificat
daca in doua luni indeplineste achizitii personale confir-
mate de 3PP. Dupa aceasta are dreptul de a achizitiona la
pret de 3PP, daca achizitia respectiva depaseste 0,5 PP.

Contravaloarea achizitiilor poate fi platita in numerar,
sau pe baza de intelegere cu virament bancar inaintea
livrarii si cu ramburs firmei de curierat.
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Daca comercializatorul achizitioneaza produse sub
valoarea de 0,5 PP, atunci va primi produsele la pret
de PC. Comercializatorii calificati dupa achizitiilor lor
de acest gen nu vor primi RP-t (reducere personald).
Cheltuielile de ambalare, transport in fiecare caz este o
suma independenta de cantitatea achizitionata.

Suma maxima pentru o singura achizitie a unui co-
mercializator poate fi suma corespunzatoare la 35 PP
puncte de produs. (3500 EUR). Achizitie in valoare mai
mare este posibila numai cu acordul directorului de
tara sau al firmei Geoproduct.

Orice deficit calitativ sau cantitativ se va semnala ma-
ximum n termen de 8 zile catre Geoproduct. Reclama-
tiille depuse ulterior sunt respinse de catre firma Geo-
product, doar in cazuri speciale sunt verificate, iar pe
baza verificarii se decide cu privire la aceasta.

Geoproduct nu interzice ca comercializatorul sa asi-
gure stoc de produse, dar atrage atentia ca stocul de
produse nemotivat de mare reduce profitul, lichidita-
tile comercializatorului. Determinarea acesteri masuri
intotdeauna este decizia personald a comercializato-
rului. Dar Geoproduct nu rascumpara produse in ve-
derea reducerii stocului exagerat de mare.

Rascumpararea produselor este posibild doar o singu-
ra data si numai in cazul in care, daca comercializato-
rul anuleaza achizitia din alte motive decéat reclamatia.
Valoarea rascumpararii este posibila pana la valoarea
de max. 2 puncte de produs.

Comercializatorul are dreptul de achizitiona produse
si iIn numele altei persoane. Pentru acest lucru este
nevoie de Imputernicire, emisa de Geoproduct pentru
Directori sau conducatori. Formularele de acest tip pot
fi achizitionate in birourile Geoproduct.

Achizitionarea comercializatorilor este posibila intre
comercializatorii care activeaza pe aceeasi linie de co-
mercializare. Dar este interzisa comercializarea produ-
selor sub pretul en-gros (3PP). intre comercializatorii
care activeaza pe linii de sponsorizare diferite este
interzisa vanzarea-cumpararea produselor.

Directive generale:

Raport juridic de comercializator poate fi incheiat cu
persoana care a indeplinit 18. Raportul juridic nu poate
fi transmis, dar poate fi mostenit. Solicitarea dreptului
de proprietate comun matrimonail se va solicita oda-
ta cu incheierea raportului juridic de comercializare.

Aceasta solicitare esete valabila prin declaratie comu-
na contrasemnata de catre un avocat.

Raportul juridic de comercializator intra in vigoare
prin depunerea fisei de inregistrare, dupa prelucra-
rea acestuia.

Comercializatorul nu poate da declaratie nereala legat
de produse. n cazul comercializarii produselor entera-
le este obligat de a a atrage atentia cumparatorului ca
n cazul in care pe langa produsul achizitionat foloses-
te si alte produse cu efect medicamentos sa discute in
prealabil cu medicul sau. Directivele legat de aceasta
sunt predate de catre Geoproduct comercializatorului.

Comercializatorul poate desfasura activitate de con-
struirea unei retele si de sponsorizari avand conduita
corecta, descrisa in regulamentul de afaceri al firmei.

Produsele Zeomineral pot fi promovati doar cu reco-
mandarea si materialele promotionale ale firmei Geo-
product. In cazul in care comercializatorul dispune de
pagind web personala, are dreptul de a prezenta pe
site-ul sau produsele, de a le promova cu metodele
sale de comercializare si de sponsorizare, dar si in
acest caz sunt valabile normele generale de etica. Ac-
tivitatile de acest fel vor fi semnalate in prealabil catre
directorul din tara respectiva, precum si de va solicita
aprobarea prealabild a acestuia.

Este interzisa vanzarea si comercializarea produselor
pe site-uri de internet precum amazon, ebay, vatera...
etc., aceasta este posibil numai pe pagina firmei Geo-
product (la pret PC).

Este interzisa comercializarea produselor in siste-
me de magazine.

Este permisa insa comercializarea produselor
in retele de magazine de proprietate privata. in
aceste magazine conditia comercializarii este ca
seful magazinului sa fie proprietarul si sa aiba re-
latii personale cu cumparatori sai. Astfel sa reali-
zeze direct ofertele de produse. in aceste cazuri
de asemenea este interzisa comercializarea pro-

duselor sub pretul PI!

Tn cazul altor servicii profesionale (de ex.: frizerie, cos-
meticad) produsele pot fi expuse in magazine, in modul
ca sa nu fie vizibile de pe strada.

in cazurile speciale diferite de cele descrise mai
sus, nespecificate in prezentul regulament de afa-
ceri conducerea firmei Geoproduct sau directoru-
lui de tara competent.
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Toate informatiile legate de organizarea retelei, in spe-
cial cele privind organizarea liniei de comercializare
inferioara, precum si comunicarile privind bonificatiile
formeaza secretul profesional al firmei Geoproduct si
sunt confidentiale. Toti comercializatorii care dispun
de astfel de informatii sunt obligati sa pastreze secretul
de afaceri, sa se obtina de folosirea acestor informatii
in alte moduri decéat cel necesar functionarii societatii.

Utilizarea limitata a marcilor si
logourilor Geoproduct:

Denumirea de ,ZMP” si logourile Geoproduct formeaa
proprietate exclusiva a societatii Geoproduct. Aceste
marci, vizibile si pe peroduse sunt urmatoarele:

_cOHEL
B e
B N Bio-coherent Ingredients
&
“REpp1et
GEOPRO Sigla Geoproduct

KFT,

Comercializatorul are dreptul in cadrul prezentarilor
sau promotiilor de a le folosi. Marcile pot fi folosite ex-
clusiv in conformitate cu contractul de comercializare
si a politicii de afaceri ale firmei Geoproduct. Comer-
cializatorul nu poate solicita dreptul de proprietate al
marcilor Geoproduct (astfel nu poate alege denumire
de domain care include denumirile Geoproduct, Zeo-
mineral Products, sau altele cu care acestea pot fi con-
fundate), in afara cazului daca societatea Geoproduct
isi da acordul scris prealabil.

Marcile, logourile acestora sunt valori importante ale
produselor Geoproduct, din acest motiv sunt foarte
valoroase. Comercializatorul nu are dreptul de a pro-
mova produsele ZMP in alt mod, decat cu materiale
de publicitate si de promovare aprobate de catre Ge-
oproduct. Orice materiale tiparite, inregistrate sau pu-
blicate in alt mod, legate de ZMP si de Geoproduct,

inainte de publicare sau multiplicare se vor aproba de
firma Geoproduct sau directorul din tara respectiva.
Comercializatorul isi da acordul ca nu va declara afir-
matii negative, injositoare legat de ZMP si Geopro-
duct, sistemul de retributii sau posibilitatile de castig
prin comercializare.

Regulile de aur ale construirii
unei retele:

Nu exista reguli generale valabile oriunde, fiecare afa-
cere este unica. Si, fiindca aceasta este o afacere de
tip personal, prezenta personald, carismatica, puterea
de convingere, toate impreuna este nevoie sa se mani-
feste. Rapundere sponsorilor este de a instrui nivelele
de comercializare inferioare de a cunoaste bine pro-
dusele, calitatile speciale ale acestora. Raspunderea
nivelelor superioare este de a motiva permanent nivele
lor inferioare, de a supraveghea ritmul achizitiilor, pre-
cum si de a atentiona comercializatorii impotriva gre-
selilor. Afacerea de tip personal se realizeaza pe baza
unui contract personal de comercializator. Odata cu
incheierea contractului comercializatorul va deveni co-
laboratul societatii Geoproduct, — aceasta nefiind un
contract de munca de tip obisnuit — ci in privinta con-
struirii comune a retelei de comercializare, precum siin
privinta comercializarii produselor.

Pentru a menaine afacerea in elan este necesar de a
avea in vedere urmatoarele:

— 3 PPT pentru atingerea nivelului de comercializator
calificat DC (1n doua luni).

— Din cele 3 PPT (total puncte produs) unul sa fie
achizitie personala confirmata pentru statutul de
comercializator activ. Acest lucru este important la
nivel de DC (comercializator calificat) (lunar).

— Profunzimea afacerii formeaza sursa de venit sta-
bild a comercializatorului, iar latimea afacerii are ca
efect incasari financiare imediate.

— Este important la nivelul BC (bonificatia de con-
ducere) mentinerea parametrilor necesari pentru
a pastra aceasta bonificatie, precum si sustinerea
continua a liniilor de comercializare inferioare.

— Fiecare comercializator invata de la linia sa superi-
oara, isi indruma liniile sale inferioare, astfel se au-
toperfectioneaza.
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Cuvant de inchidere

»...Civilizatia umand a incput prin ridicarea ineu pietre de la pamaint.
Dezvoltarea sociald, schimbdrile acesteia au fost si sunt determinate

de luarea in folosintd a materialelor din scoarta terestrd,

nu de procesele socio-culturale descrise prin diferite izmuri.

Ca de exemplu: epoca de piatrd — epoca cuprului — epoca bronzului

— epoca de fier — epoca otelului — epoca aluminiului

— epoca oligomineralelor, sau ceea ce priveste purtitorii de energie

fazele de utilizare a cirbunii — titeinlui — energiei nucleare.

In zilele cotidiene trdim in aceastd epocd. Deci, baza dezvoltirii

sociale umane este luarea in folosire a materialelor din scoarta terestrd.”

Dr. Mdtyds Ernd (1935-2012)geolog,
candidatul stiintelor paméantului

~iti consumatorul regulat al produselor Zeomineral Products!



