
Estructura de Negocio III. – Volumen de ventas de Director
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STONE Director
Certificado hasta la 

100ST generación

1ST

VB 1%

VB 2%

VB 3%

VB 6%

2ST

3ST

4ST

Puntos de Non Director 
para estar habilitado: 

25 TP       10 TP

Los bonos se calculan a partir del precio EP

3     5     8    11   12

25   20   15   12   10


